
通用技术集团机床有限公司

沈阳机床（东莞）智能装备有限公司

广东区域授权经销商招募公告

一、通用技术集团机床有限公司简介

通用技术集团机床有限公司（以下简称“机床公司”）是中国通用技术（集团）直接管理的央企子集团，旗下主要企业包括：机床研究院、沈阳机床、大连机床、齐二机床、哈量公司、昆明机床、天锻公司、天津一机和南京二机等。产品主要包括：重型超重型机床、精密超精密机床、电加工机床、齿轮加工机床、五轴联动加工机床、专用机床、压力成形机床及柔性制造系统，量具量仪、刀具、数控系统、功能部件等，覆盖金属切削机床品类80%以上，构建了较为完整的产品结构体系，部分产品技术达到了世界先进水平，累计为全球客户提供各类机床整机产品200万台套，产品广泛用于各类工业制造领域。

二、沈阳机床（东莞）智能装备有限公司简介

沈阳机床（东莞）智能装备有限公司（以下简称“东莞智能”）成立于2016年3月1日，是沈阳机床股份有限公司的全资子公司。东莞智能作为机床公司立足广东、辐射华南的重要战略支点，承担着机床公司营销一体化的核心职能。公司位于广东省东莞市松山湖园区，依托“深圳-东莞-广州-佛山”万亿级制造业集群，深度对接新能源汽车、3C电子、半导体、人形机器人等新兴产业需求。东莞智能集产品销售、技术支持、售后服务、渠道管理、品牌展示于一体，是机床公司在广东地区统一的对外市场接口与客户服务平台，可为客户提供从“单机设备”到“智能产线”、从“工艺方案”到“全生命周期服务”的“产品+服务”一体化解决方案。

三、招募公告

为构建合作共赢的渠道价值链体系，机床公司、东莞智能秉持“诚信、公平、双赢”的原则，面向广东省公开招募授权经销商，旨在凝聚各方合力、携手共进，持续为客户创造最大价值，共同实现合作共赢，欢迎符合资质要求的业内优质企业踊跃申报。
招募范围：广东省全行政区域，涵盖金切机床、齿轮机床、量具量仪、成形机床四个品类产品的经销商，申报方可选择单品类、多品类或全品类申报。

授权期限：从2026年6月1日-2027年12月31日，期满经考核合格可优先续约。

文件获取：自本公告发布之日起至2026年5月22日，可在沈阳机床股份有限公司官网下载申领电子版招募文件。

申报截止时间：2026年5月22日17:00（北京时间）

申报文件递交：

纸质版文件需快递至东莞市松山湖新竹路总部一号2栋沈阳机床（东莞）智能装备有限公司，收件人汪圣博，电话13889214568，电子版请发邮箱：wangshengbo@gt.cn。
评审时间：2026年5月25日9:30（北京时间）

公示时间：2026年5月27日-29日，最终结果将在沈阳机床股份有限公司官网进行公示。
咨询电话：

机床公司联系人：付威铭  电话：13889335068
东莞智能联系人：汪圣博  电话：13889214568
四、招募背景

通用技术集团机床有限公司作为国内机床行业唯一以高端数控机床为主责主业的央企国家队，是国内机床行业产品种类最多、服务领域最广、综合技术能力最强的龙头企业。公司拥有国家级研发平台与核心技术自主可控能力，行业品牌影响力与市场占有率稳居国内前列，是国家工业母机领域产业链供应链自主可控的核心支撑力量。

为深入落实制造强国、工业母机高质量发展国家战略，紧抓粤港澳大湾区高端装备制造产业升级历史机遇，通用技术集团机床有限公司正式启动广东区域渠道合作伙伴招募计划，明确未来要搭建规范高效的经销商运营架构，携手优质伙伴共拓湾区市场，共筑产业新生态，全面夯实在华南市场的竞争优势。

五、经销商分级标准与管理规则

按照金切机床、成形机床、量刃具、齿轮加工四个品类产品来区分销售渠道。同时，为精准匹配不同经销商的能力与贡献，实施A、B、C三类分级管理制度，差异化配置资源与优化权益。

经销商定义

（1）A类经销商：专一从事机床公司下属企业相关产品销售，具备安调及相关售后服务能力（具体产品以双方协定为准），获得授权区域独家经销权的商务组织，与东莞智能签订《经销商经销协议》。A类经销商享受A类价格。
（2）B类经销商：主要从事机床公司下属企业相关产品的销售及具备相关售后服务能力（具体产品以双方协定为准），获得授权区域经销权的商务组织，与东莞智能签订《经销商经销协议》。B类经销商享受B类价格。

（3）C类经销商：符合经销商认定条件，合作方式采用报备制，“一事一议”，C类经销商享受C类价格，区域不保护。

六、资质要求

（一）主体资格要求

1.在中国境内注册的具有合法有效的营业执照、税务登记证、一般纳税人资格的中国企业法人或其他经济组织。

2.A类经销商、B类经销商、C类经销商的相关要求：

A类经销商

（1）在中国境内注册的具有合法有效的营业执照、税务登记证、一般纳税人资格的中国企业法人或其他经济组织；

（2）注册资金300万元以上；

（3）法人代表无不良信用记录；

（4）合伙公司须符合相关法律法规；

（5）具有机床公司下属企业产品的主销业绩，年度平均完成销售指标不低于3000万元。

B类经销商

（1）在中国境内注册的具有合法有效的营业执照、税务登记证、一般纳税人资格的中国企业法人或其他经济组织；

（2）注册资金在300万元以上；

（3）法人代表无不良信用记录；

（4）合伙公司须符合相关法律规程；

（5）具有机床公司下属企业产品主销业绩，年度平均完成销售指标不低于1500万元。

（6）同品种、同规格产品优先销售通用技术机床产品。

C类经销商

（1）在中国境内注册的具有合法有效的营业执照、税务登记证、一般纳税人资格的中国企业法人或其他经济组织；

（2）注册资金在50万元以上；

（3）法人代表无不良信用记录；

（4）合伙公司须符合相关法律规程；

（5）销售数控机床3年以上经验。
以上是A/B/C级经销商的相关要求，本次招募工作，可在公司既定的经销商准入标准基础上，适度放宽试点区域内经销商准入要求，保障试点工作高效有序推进。待试点运营结束，将完全按照上述标准进行筛选。
（二）财务情况要求

1.须提供2023-2025年度连续三年财务报表（含资产负债表、利润表、现金流量表）。
2.企业资产负债率不高于70%，具备稳定的经营现金流和充足的履约支付能力，银行资信等级良好，无大额逾期债务、不良信贷记录。

3.具备与申报品类、申报层级相匹配的流动资金。

（三）经营硬件要求

1.须在广东省内拥有固定的合法经营办公场所，须提供产权证明或有效期不少于1年的租赁合同。

2.硬件配置标准要求见下表：

	经销商类别
	年度考核指标
	业务人员
	售后人员
	内勤文员
	销售用车
	售后用车
	办公面积（平方米以上）

	A类经销商
	3000万及以上
	4
	2
	3
	3
	1
	200

	B类经销商
	1500万-3000万

(不含3000万)
	3
	1
	2
	2
	1
	150

	
	1500万
	2
	1
	1
	2
	1
	100

	C类经销商
	/
	2
	0
	1
	1
	0
	60


以上是A/B/C级经销商的相关硬件要求，本次招募工作，可在公司既定的标准基础上，适度放宽试点区域内经销商硬件配置要求，保障试点工作高效有序推进。待试点运营结束，将完全按照上述标准进行筛选。

（四）经营业绩要求

1.近三年（2023-2025年）具备申报品类相关的机床设备销售业绩，无重大产品质量纠纷、客户投诉记录。

2.拥有区域内对应行业的客户资源与成功合作案例，具备成熟的市场拓展渠道和客户开发能力。

（五）合规信誉要求

1.申报企业及法定代表人未被列入失信被执行人、重大税收违法失信主体、政府采购严重违法失信行为记录名单。

2.近三年无商业贿赂、不正当竞争、围标串标等违法违规经营记录，无重大诉讼、仲裁案件。

3.未被招募人及关联企业列入渠道黑名单，无与招募人合作的不良履约记录。

4.认同招募人品牌理念与渠道管理规则，承诺遵守招募人市场价格体系、区域保护政策与品牌管理规范。
七、申报材料
（一）申报材料基本要求

1.申报企业须按要求，明确申报层级（A、B、C三类分级经销商）与申报品类（金切机床、成形机床、量刃具、齿轮加工），编制申报文件，所有内容须真实、准确、完整，不得弄虚作假。

2.多品类申报的企业，须在申报文件中分别列明每个申报品类的业绩、团队、经营规划等对应内容。

3.申报文件须编制正本1份、副本1份、电子版1份（U盘存储），正本与副本不一致的，以正本为准，所有文件须加盖申报企业公章。

（二）申报材料清单（按顺序装订）
1.申报函（附件1标准格式，须明确申报层级与申报品类）。
2.法定代表人身份证明（附件2标准格式）。
3.企业营业执照副本复印件（加盖公章）。
4.2023-2025年度财务报表、流动资金证明材料。
5.经营场所、硬件设施证明材料（办公场所产权/租赁合同、场地照片、设备清单、车辆证明、仓储场地证明等）。
6.2023-2025年度相关业绩证明材料（销售合同复印件、中标通知书、客户合作案例、客户评价证明等）。

7.未来三年经营构想与实施方案（核心申报材料，详见附件3）。
8.其他补充证明材料（企业荣誉、品牌合作证明等）。
八、评分标准
由机床公司及下属企业专家组成评审委员会，对符合入选资格的申请授权经销商从经营理念、综合实力、销售能力、技术支持能力、服务能力等若干方面进行综合评审。

本次评审采用综合评分法，总分100分，评审委员会按照本评分标准对通过资格初审与分级准入核验的申报文件进行量化打分，按最终得分从高到低排序，结合分级定级标准，最终确定经销商层级与授权资格。

	序号
	评分项目
	分值
	评分细则

	1
	主体资格与合规资质
	15 分
	1.满足申报层级主体资格基础要求得5分，注册资本、成立年限超出标准的，每提升一档加2分，满分8分；

2.经营范围与申报品类、申报层级完全匹配得3分；3.企业信誉良好、无不良记录、资质完整得4分，存在一般瑕疵酌情扣分。

	2
	财务状况与履约能力
	20 分
	1.近三年财务报表完整规范、满足申报层级财务要求得8分；

2.资产负债率符合申报层级要求得6分，优于标准的酌情加分，超出标准的不得分；

3.流动资金、营收规模满足申报层级要求得6分，规模越高、现金流越稳定酌情加分，满分6分。

	3
	经营硬件与配套设施
	15 分
	1.经营办公场所、展示区、仓储场地满足申报层级要求得5分，面积、配套酌情加减分，满分5分；

2.维修检测设备、工具配置齐全，完全满足申报品类需求得5分；
3.本地化服务配套、服务车辆、响应能力满足申报层级要求得5分。

	4
	团队配置与专业能力
	15 分
	1.销售团队人数、从业经验、行业资源满足申报层级要求得6分，团队规模越大、经验越丰富、核心人员稳定性越高酌情加分，满分6分；

2.售后技术团队资质、人数、专业能力满足申报层级要求得5分；

3.组织架构完整、管理制度完善得4分。

	5
	过往业绩与行业资源
	15 分
	1.近三年业绩满足申报层级基础要求得7分，业绩规模超出标准的，每提升一档加1分，满分7分；

2.核心行业客户资源丰富、头部客户合作案例优质、市场覆盖能力强得5分；
3.行业口碑良好、无不良合作记录、无客户投诉得3 分。

	6
	未来经营构想与实施方案
	20 分
	1.市场分析精准、与招募人战略契合度高、目标规划合理得5分；

2.市场拓展方案可落地、可执行性强、客户开发路径清晰得5分；
3.售后服务体系完善、服务保障措施到位得4分；
4.团队建设、品牌推广、价格管控方案完整得3分；

5.风险预判全面、应对措施可行、发展规划清晰得3 分。


九、招募流程
为确保广东区域授权经销商招募过程的公平、公正、公开，拟定流程如下：

第一步：授权申请

申请授权经销商按要求提交申报材料。
第二步：合作咨询

申请授权经销商如有疑问，可向机床公司、东莞智能联系人咨询相关事宜。 

第三步：实地了解

东莞智能将对申请者进行实地了解，亦欢迎经销商到机床公司下属企业及东莞智能进行实地了解。

第四步：合作评审

由评审委员会的专家对符合入选资格的申请授权经销商从经营理念、综合实力、销售能力、技术支持能力、服务能力等若干方面进行综合评审。

第五步：结果公示
最终评选结果将在沈阳机床股份有限公司官网进行公示。
通用技术集团机床有限公司                                      

沈阳机床（东莞）智能装备有限公司

2026年5月10日

附件：1.授权经销商申报函

2.法定代表人（单位负责人）身份证明

3.营业登记证明文件

4.2023-2025年度财务报表、流动资金证明材料

5.经营场所、硬件设施证明材料

6.2023-2025年度相关业绩证明材料

7.未来三年经营构想与实施方案

8.其他补充证明材料

9.评分表
附件1： 

授权经销商申报函
	

	一、基本信息

	公司名称
	　
	成立时间
	＿＿＿＿年＿＿＿月＿＿＿日

	联系电话
	　
	注册资金
	　

	税务登记号
	　
	通讯地址
	　

	申请经销商级别
	
	申请经销产品品类
	

	人员构成
	员工

总数
	管理

人员
	销售

人员
	技术

人员
	服务

人员
	其他

	
	　
	　
	　
	　
	　
	　

	经营场所
	□门面 □写字楼  □其他
	面积(m2)　
	　

	历史业绩

（万元）
	近三年销售收入【     ∕     ∕     】

其中通用技术机床产品【     ∕     ∕    】
占比整体销售收入【     ∕     ∕    】

	主要销售区域
	

	代理品牌
	
	主要销售产品类别
	

	通用技术机床

主要销售产品
	　

	二、主要人员
	

	法人代表
	
	电话
	　
	

	经营者
	
	电话
	　
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	本公司保证上述填报内容真实无误       （公司签章）              

公司负责人签字:                             
	

	                                                                                              
	


附件2： 

法定代表人（单位负责人）身份证明

申报公司名称：

姓名：    性别：    年龄：    职务：

系（XXXX公司）的法定代表人（单位负责人）。

特此证明。

附：法定代表人（单位负责人）身份证扫描件。

附件3： 

营业登记证明文件

须具有独立法人资格和履行合同能力，提供有效的营业登记证明文件并加盖公章。

附件4： 

2023-2025年度财务报表、流动资金证明材料

附件5： 

经营场所、硬件设施证明材料

附件6： 

2023-2025年度相关业绩证明材料

附件7： 

未来三年经营构想与实施方案

附件8： 

其他补充证明材料

附件9： 

评分表
	申报公司名称：

	序号
	评分项目
	分值
	评分细则
	得分

	1
	主体资格与合规资质
	15分
	1.满足申报层级主体资格基础要求得5分，注册资本、成立年限超出标准的，每提升一档加2分，满分8分；

2.经营范围与申报品类、申报层级完全匹配得3分；

3.企业信誉良好、无不良记录、资质完整得4分，存在一般瑕疵酌情扣分。
	

	2
	财务状况与履约能力
	20分
	1.近三年财务报表完整规范、满足申报层级财务要求得8分；

2.资产负债率符合申报层级要求得6分，优于标准的酌情加分，超出标准的不得分；

3.流动资金、营收规模满足申报层级要求得6分，规模越高、现金流越稳定，酌情加分，满分6分。
	

	3
	经营硬件与配套设施
	15分
	1.经营办公场所、展示区、仓储场地满足申报层级要求得5分，面积、配套酌情加减分，满分5分；

2.维修检测设备、工具配置齐全，完全满足申报品类需求得5分；
3.本地化服务配套、服务车辆、响应能力满足申报层级要求得5分。
	

	4
	团队配置与专业能力
	15分
	1.销售团队人数、从业经验、行业资源满足申报层级要求得6分，团队规模越大、经验越丰富、核心人员稳定性越高酌情加分，满分6分；

2.售后技术团队资质、人数、专业能力满足申报层级要求得5分；

3.组织架构完整、管理制度完善得4分。
	

	5
	过往业绩与行业资源
	15分
	1.近三年业绩满足申报层级基础要求得7分，业绩规模超出标准的，每提升一档加1分，满分7分；

2.核心行业客户资源丰富、头部客户合作案例优质、市场覆盖能力强得5分；
3.行业口碑良好、无不良合作记录、无客户投诉得3分。
	

	6
	未来经营构想与实施方案
	20 
	1.市场分析精准、与招募人战略契合度高、目标规划合理得5分；

2.市场拓展方案可落地、可执行性强、客户开发路径清晰得5分；
3.售后服务体系完善、服务保障措施到位得4分；
4.团队建设、品牌推广、价格管控方案完整得3分；

5.风险预判全面、应对措施可行、发展规划清晰得3分。
	

	合计得分
	

	评分评委签字
	




